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Обоснование подключения к базе строительных объектов Estateline

Прошу согласовать подключение отдела продаж к базе строительных объектов Estateline сроком на 12 месяцев. Estateline — это всероссийский проект с 20-летней историей, включающий информацию о более чем 10 000 строительных объектов и 10 500 контактах участников строительства по всей России. Сервисом пользуются ведущие компании отрасли: Knauf, Hilti, Mapei, ЛСР Группа, Славдом.
Основные цели подключения к базе:
1. Увеличение эффективности работы менеджеров по продажам. Сейчас отдел тратит 50-60% рабочего времени на поиск строительных объектов и выяснение контактов лиц, принимающих решения. База Estateline предоставляет готовые проверенные контакты ЛПР, что позволит менеджерам сосредоточиться непосредственно на продажах. Экономия составит до 15 часов в неделю на каждого сотрудника.
2. Получение конкурентного преимущества. Ежедневно в базу добавляется информация о новых объектах (более 300 в месяц). Доступ к Estateline позволит нам узнавать о новых стройках раньше конкурентов и выходить на них первыми, когда они действительно нуждаются в наших услугах или материалах.
3. Повышение конверсии продаж и снижение затрат на привлечение клиентов. В среднем при самостоятельном поиске стоимость одного лида составляет 2 000-3 000 руб., а конверсия холодных звонков — 2-3%. С базой Estateline стоимость одного контакта значительно снижается (например, для пакета "Центр 3" — до 46 руб.), а конверсия при прямом контакте с ЛПР возрастает до 15-20%. Это напрямую влияет на финансовые показатели отдела.
4. Получение актуальной и проверенной информации. Все данные в базе проходят трехэтапную проверку: агенты лично посещают объекты, редакция обрабатывает информацию, колл-центр проверяет контакты. Информация обновляется каждые 4-5 месяцев, что исключает работу с устаревшими данными и ненадежными партнерами.
Подключение к базе Estateline позволит существенно увеличить количество качественных лидов, сократить время на их поиск и повысить общую эффективность работы отдела продаж. Например, при минимальной конверсии 0,5% от 3 195 объектов в пакете "Центр 3" прогнозируется заключение 16 сделок в год, что при средней цене контракта 400 000 руб. даст выручку 6,4 млн руб.
Стоимость подписки: от 17 000 до 614 000 рублей за 12 месяцев в зависимости от выбранного региона охвата. В стоимость входит online-доступ 24/7 к базе объектов, обучение и поддержка менеджеров, встроенная CRM для командной работы, еженедельные отчеты по новым объектам. При годовой подписке предоставляется бонус — база инвестпроектов на 12 месяцев бесплатно.
Подключение к базе строительных объектов Estateline является стратегической инвестицией в развитие отдела продаж и напрямую способствует увеличению выручки компании.
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